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» Estratégia com foco regional

A/

CONTEXTD

+ Mix de menorvalor agregado com
grande participacao no faturamento

« Consolidar fundamentos de

» Distribuicao concentrada nos Execucio de Promocéo e Preco

maiores clientes

» Estrategia de investimento em

« Baixa distribuicao numerica clientes com potencial

* Rentabilidade pressionada por

custos Plano de MIX e Sortimento
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Luiz Barreto Bisneto,
3 Gerente Corporativo de Revenue
‘ Management da M. Dias Branco
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Thomaz Camanho,
CEO Arker *




CONTROLAR A FORMA COM 0O QUE OS INVESTIMENTOS
ERAM USADOS. EM QUAL CLIENTE, CATEGORIA E MARCA?
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NSl Relatorio Executivo * 10918 ¥ 27937Mi |* 26%

Faturamento Liquido Investimento % Investimento/Fat. Liquido

il Relatério Executivo

Visao Regido Visao Canal de Distribui¢do Visdo Produto

A M. Dias Branco conseguiu

executar as frentes de estrategia ' ''''''''''''''
usando o modulo para monitorar EE—
o que estava sendo realizado no Eemme
cliente.
Filtrar visualizagao por:

* Regiao

« Canal
* Cliente

« Categoria

* Marca

« Bandeira = e
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RESULTADO

CRESCIMENTO EM CRESCIMENTO EM
VOLUME RECEITA
4 I
*21, o% +38,2%

€¢ Mais perigoso que errar
a estrategia € nao avaliar
a execucgao para corrigir
a estrategia.

Luiz Barreto Bisneto

Gerente Corporativo de Revenue
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